" Altenova

Altenova — Sales Representative

Altenova 1si dezvoltd activitatea in Romania si cautd un Sales Representative cu experientd, energie si o retea

profesionald relevant, care s contribuie activ la cresterea companiei in regiunea Bucuresti si sudul Roméniei.

Scopul principal al rolului este dezvoltarea prezentei Altenova pe piata din Romania, identificarea si activarea

oportunititilor comerciale, precum si valorificarea retelei profesionale existente a companiei.

Altenova este o companie internationald specializatd in solutii i sisteme de limitare si stingere a incendiilor pentru
proiecte industriale. Compania dezvoltd proiecte complexe si colaboreazi cu investitori, antreprenori generali,

proiectanti si clienti industriali din multiple piete europene.

Altenova isi extinde activitatea In Romania si recruteazi un profesionist cu experientd in business development si
véanzdri consultative B2B, pentru Bucuresti/Sudul Roméniei (Bucuregti, Ilfov, Ploiesti, Pitesti, Craiova,

Constanta, alte zone relevante din Sud si Est)

Persoana potrivitd trebuie sd poatd deschide usi, construi relatii de incredere, intelege nevoile clientilor si
reprezenta compania profesionist 1n fata investitorilor, contractorilor generali, proiectantilor, consultantilor si
clientilor finali.

Cerinte:

e experientd relevantd in vanziri B2B, business development sau key account management;
experientd in vanzdri consultative, preferabil in domenii tehnice, industriale sau de constructii;
® retea profesionald existentd in Roménia, relevantd pentru potentiale proiecte $i contracte;
® capacitatea de a identifica oportunitdti comerciale si de a construi relatii de la zero;

e experientd in lucrul cu clienti corporate, investitori, contractori generali, proiectanti, consultanti sau clienti
industriali;

® abilitidti foarte bune de comunicare, negociere i relationare;

® capacitatea de a reprezenta compania la un nivel profesional ridicat;
® gandire comerciald si strategicd;

® autonomie, initiativd i orientare citre rezultate;

® capacitate de organizare, follow-up si raportare;

e limba engleza la nivel bun / foarte bun — obligatoriu;

e Jimba romana la nivel nativ sau fluent;

® permis de conducere categoria B;

Experienta in domenii precum protectia impotriva incendiilor, instalatii MEP/HVAC, constructii, securitate,
BMS, facility management sau echipamente tehnice constituie un avantaj.

Responsabilitati:
¢ identificarea de noi clienti, proiecte $i oportunitdti comerciale pe piata din Romania (si nu numai);

® dezvoltarea unei retele active de contacte relevante pentru Altenova;




e valorificarea relatiilor profesionale existente pentru a genera intalniri, discutii si oportunitdti de proiecte;
® construirea si dezvoltarea pietei in regiunea alocatd;
® promovarea serviciilor si solutiilor Altenova citre clienti potentiali;

® organizarea §i participarea la intdlniri cu investitori, clienti finali, contractori generali, proiectanti, consultanti

si parteneri;
* fintelegerea nevoilor comerciale si tehnice de bazd ale clientilor;
® transmiterea informatiilor relevante cétre echipele interne de proiectare, ofertare, achizitii si executie;
® coordonarea comerciald a procesului de ofertare, impreuna cu echipele tehnice interne;
® urmdrirea ofertelor transmise $i mentinerea contactului cu clientii;
® pegocierea aspectelor comerciale, in limitele mandatului primit;
® colectarea de informatii despre piatd, concurentd, investitii active si proiecte viitoare;
e construirea unui pipeline de vanzdri §i raportarea periodicd a activitatii;
® reprezentarea companiei intr-o manierd profesionistd la Intalniri, evenimente si discutii comerciale;

e contributia la definirea strategiei comerciale pentru regiunea alocatd.

Beneficii:
e Pachet salarial competitiv, bonusuri bazate pe performantd si bonus anual;
e Tichete de masa sau diurnd pentru perioadele de deplasare;
e Mediu international de lucru, cu colegi, proiecte si santiere in intreaga Europd;

e Oportunititi reale de dezvoltare profesionald, inclusiv posibilitatea relocdrii interne in cadrul companiilor din

grupul Altenova;

e Invitare continud si dezvoltare profesionald sustinute prin trainer intern i planuri anuale de training

personalizate;
e Asigurare medicala privata;
e Fructe proaspete la birou;
e Sedinte sdptdimanale de masaj si kinetoterapie;
o Activitdti dedicate stdrii de bine si initiative pentru un stil de viatd sdndtos la birou;
e Bookster;
e Masind de serviciu;
e Zile de concediu in plus pentru senioritate;

e Oportunitatea de a lucra la proiecte tehnice complexe, dezvoltate conform standardelor internationale de
protectie la incendiu precum EN, NFPA, FM Global si VdS;

e Team building-uri, evenimente sociale, bonusuri pentru recomandéri de angajati si programe de recunoastere

a performantei si loialitatii.

https://altenova.com/
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